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Presma ha esposto al Plast alcuni esempi
significativi dei suoi impianti speciali, accomunate
dalle alte performance e dalla alta affidabilita
L'assistenza al cliente e I'attenta ricerca delle
soluzioni impiantistiche piti idonee continua a

rappresentare la peculiarita dell’azienda varesina

di Francesco Goi
e Cecilia Albertoni
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Franco Canziani,in pied,allo stand
del Plast con la sorella Enrica.
el cugino Giorgio Canziani

FRANCO CANZIANI

Come visiete preparati al Plast, tenutos il mese scorso a Milano?
Presma ha scelto di presentarsi al Plast con prodotti “tecnologici®,
cioe quello su cui 0ggi stiamo lavorando principalmente: impianti
automatizati e isole di lavoro. | nostri sforzi si sono concentrati su
questa fiera; non abbiamo mai pensato di rinunciare nonostante
la difficile situazione economica. Siamo soddisfattidi aver operato
in questo senso avendo riscontrato un buon interesse da parte
dei visitatori

Con quali tecnologie eravate presenti?
Presentavamo un isola di lavoro automatizzata dedicata allo stam-
paggio su inserto di cacciaviti in quattro materiali/colori diversi;
sino ad oggi i nostri clienti, con questo tipo di impianto dotato di
particolari soluzioni, producono articolifino a 3 colori/material

Al Plast abbiamo voluto “strafare” per esaltare il potenziale delle
soluzioni da noi proposte.Abbiamo proposto anche una macchi-
na nuova che esula un po’ dal nostro settore tradizionale, quello
del microstampaggio: in collaborazione con un nostro cliente ab-

restando nell'ambito delle macchine speciali abbiamo quindi pre-
sentato due prodotti non rivolti ad una nicchia molto ristretta, ma
ad una fascia di mercato pit allargata.

er
pensare a nuovi progetti e prepararsi alla ripresa, qual & 'atteg-
giamento di Presma in questo senso?

Nel nostro caso gli stimoli arrivano dal mercato: Presma lavora su
commessa e dunque sviluppa e costruisce gli impianti il collabora-
zione con il cliente. In un certo senso, pur non applicandoci nella
ricerca in senso stretto, in realt la svolgiamo tutti i giorni. | nostri
progettisti operano a tempo pieno sviluppando prototipi e pro-
ponendo soluzioni dedicate ai clienti che si richiedono soluzioni
particolari che permettano di ottenere un prodotto migliore e che
assicuri economie di produzione

Gi sono settor in cui state lavorando dii pi, sia dal punto di vista
di comparto industriale che geografico?
tanti settori

biamo messo a punto una pressa elettrica, una
vera pressa ad iniezione in miniatura. Anche questa macchina
ha suscitato molto interesse essendo pil performante rispetto a
quelle che hanno monopolizzato il mercato in questi anni.Sempre

un po’in tutto il
tutti calo, piti 0 meno.
Alcune aziende che stanno lavorando in modo soddisfacente sof-
frono per la concorrenza, soprattutto a causa dell‘abbassamento
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Inalto a sinistra, isola di stampagglo P4C a 4 colori/
materiali, presentata al Plast

I quattro sovrastampaggi per il cacciavite prodotto
infiera

Inalto a destra, Presmall, la vera pressa a iniezione
da banco di Presma

dei prezzi Per ora non & prevedibile una ripresa im-
mediata per noi costruttori di macchine e nel mo-
mento in cui la ripresa si manifestera il settore delle
macchine ripartira in seconda battuta

pensa, peraltro, che il vostro settore di macchine
speciali sia meno penalizzato dal momento che il
vostro core business & un prodotto dedicato?
Questa considerazione puo essere pit o meno ve-
a. E* vero che i clienti che dispongono di impianti
speciali (intendendo impianti automatici) oggi so-
N0 awantaggiati visto che non richiedono mano-
dopera; di conseguenza in quel settore la ripresa
dovrebbe essere pid veloce. Ma & anche vero che
per investire in impianti dedicati occorre avere an-
che prodotti dedicati, e questo non & semplice in
questo momento,

Noi possiamo comundue contare anche sullalter-

nativa delle presse tradizionali. In moll ioni,

La vostra prerogativa & quella di andare incontro

macchine
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tibilta e le alternative che le nostre macchine pos-

alle ichieste del mercato; in questo
me ci state riuscendo?

Presma é una realta presente da molti anni sul mer-
cato, ormai da due generazioni: non disponiamo
una rete di vendita capillare; generalmente sono i
clienti che ci contattano per le loro problematiche
specifiche cercando nel nostri prodotti valide alter-
native. Le richieste non mancano, essendo Presma
molto conosciuta e sinonimo di garanzia e affida-
bilita per la clientela

Damolti anniisiete presenti anche su molti mercati
mondiali. Come affrontate il problema dell‘assi-
stenza?

Le nostre macchine necessitano di pochissima assi-
stenza, molte sono operative da numerosi decenni
Proprio in questi giorni abbiamo incontrato clienti
che utilizano macchine verticali dal 1962/1963
con ottima soddisfazione. E' difficile trovare no-
stre macchine d‘occasione in giro per il mondo,
perché funzionano sempre. C'& soltanto un certo
movimento di usato di rotative da settori in calo
asettori che, ad esempio, grazie ad investimenti
fidotti, stanno sempre di pius scoprendo I'alto po-
tenziale delle presse multistazione e dell‘utilizzo di
espansi e co-iniettati espanso/compatto

Superata questa fase di crisi internazionale, quali

sonooffrire. | , come quello
del iciclaggio, siamo in grado i stimolare i clienti
alla diversificazione.

Con una collaborazione cosi stretta, succede che if
cliente parta con un‘idea e, in seguito, grazie alla
vostra consulenza, arrivi a decisioni ditipo diverso?
Certamente. Capita anche che il cliente venga per
il collaudo di una macchina e finisca per acquistare
macchine presenti nel nostro stabilimento: questo
& successo, ad esempio, con la macchina per lo
stampaggio dei tappi in plastica.

Pur costruendo una varieta enorme di macchine
speciali, quali sono le tipologie che maggiormente
rimangono nel tempo?

Sicuramente la rotativa & sempre una macchina
importante e lo stampaggio degli espansi con il
sistema multistazione & una tecnologia in cui sia-
mo trai leader mondiali S tratta di macchine dal-
le 6 alle 400 tonnellate di chiusura, con stazioni
che variano da 2 fino a 18, configurate a secon-
da del prodotto e della produttivita da ottenere.
Altre macchine importanti sono le verticali per lo
stampaggio di inserti, un‘altra nicchia che ci ha
offerto ottime opportunita. Anche lo stampaggio
bicomponente, sempre legato alla rotativa, rap-
presenta una grossa opportunita che negli ultimi
anni ci ha off tisultati. Per fare un esem-

invece di investire in un impianto con un certo nu-
mero di unita di stampaggio, si preferisce acqui-
stare presse singole
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La nostra politica & quella di mantenere un buon
rapporto con i clienti e la massima disponibilita
nellaffrontare i problemi assieme: studiare e fat-

pio, alcuni articoli di art design, che presentano
spigoli esasperati, per esempio nel campo delle
sedie, possono essere ottenuti solo impiegando le
nostre rotative.

& un nostro Segreto




